GERENTE
DE VENTAS

I U - Velar por la cuota de ventas y el crecimiento de los negocios de la organizacion.
ROI - Gestionar equipos de venta para lograr los objetivos comerciales.
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VER VACANTES

CONSEJO DE EXPERTO

Si es un producto muy técnico, si piden experiencia en el sector. Pero en otros casos,
especialistas de ventas de distintos rubros pueden ocupar este tipo de posiciones.
Las multinacionales contratan con frecuencia profesionales provenientes de
consumo masivo, por ejemplo, porque suelen pensar 'fuera de la caja’.
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